Vertriebs- und Integrationspartnerschaft

Asis wird Vertriebs- und Integ
rationspartner von CIT (Conves
gent Information lechnologies

GmbH). Mit der Partnerschafi

baut der Systemanbieter im
automatischen Finish seine
Full-Service strategie weiler

aus. Die Soltware Automappps
von CIT programmiert Robote
automatisch. Bei Anwendungen
im automatischen Finish wie der
vollautomatischen Reparatui
von Defekten auf Klarlack oder
E-Coat-Oberflachen generiert
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Zusammenarbeit konnen wir
die Bediirfnisse unserer Kunden
noch schneller und flachen
detkender erfullen,” so Christol
Eberst, CEO von CI'l

www asis-embh de
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VOA: ernste Lage fiir Oberflachenveredeler

Die Mitgliedsunternehmen des
VOA geben in einer aktuellen
Umfrage Auskunft Giber ihre wirt-
schaftliche Situation. 82 Prozent
gaben an, dass ihre Produktion
durch die Energiekrise einge-
schrankt ist. Die Folgen des Krieges
wirken sich laut der Umfrage auf
41 Prozent der Unternehmen aus.
Weltweite Lieferengpasse beein-
flussen 29 Prozent der Mitglieder.
Sogar die Baubranche, die in den

vergangenen Jahren stabil blieb,
steuert auf eine Krise zu - mit
drohenden Auswirkungen auf die
Oberflachenveredelungsindustrie.
Zwar blieb die Umsatzentwicklung
bei 47 Prozent der Mitglieder
gleich wie im Vorjahr und 41 Pro-
zent berichten Gber eine Steige-
rung von 19 Prozent, doch diirfen
diese Zahlen nicht uiber die ernste
Lage hinwegtauschen.

www.yoa.de

WARUM SIE BEI UNS
NICHT EINFACH

PRODUKTE ERHALTEN?

Weil wir fur Sie durchdachte
Beschichtungsprozesse entwickeln.
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Erweiterte Geschiftsfiihrung bei Druckluftspezialist

Die bisherige Doppelspitze der
Beko Technologies - Yannick
Koch und Norbert Strack - er
gianzt seit Jahresanfang Sascha
Niederhagen. Der 46-Jahrige
verantwortet Vertrieb, Marke-
ting sowie Produktmanagement
und ist zudem Sprecher der
Geschaftsfihrung. Niederhagen
war zuletzt als Chief Sales Officer,
Geschiftsfuhrer und Member
of the Management Board bei
Buirkert Fluid Control Systems
beschaftigt. Als Voraussetzung fur
eine Digitalisierung im Vertrieb

sicht der neue Geschiftsfithrer die
Definition unternehmenstiber
greifender, kundenzentrierter
Prozesse. ,Der Schliissel zum
Erfolg ist die Gestaltung der best-
moglichen, prozessbasierten und
kundenfokussierten Customer
Experience”, betont Sascha Nie-
derhagen. ,Ich freue mich auf
die enge Zusammenarbeit mit
meinen beiden Geschiftsfuhrer-
kollegen, auf das gesamte Team
und die auflergewohnlich gute
Unternehmenskultur.”

www. beko-technologies.com

venjakob.de
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